- SOLENERGI

Kampanj ska
lyfta solvarme

Solvarme i Sverige har
hittills inte uppnatt nagra
stora forsaljningsvolymer.

Ett skal ar att solfdngarna

kostar for mycket. Darmed

blir volymerna for sma for
att branschen ska uppna
skalférdelar i tillverkning,
marknadsforing,
installationer och

forsaljning.

For att bryta den negativa trenden
har branschen via Svenska
Solenergiféreningen (SEAS)
tecknat ett avtal med staten om att
solvarmen skalyftastill att bli en
gjalvbarande marknad. Mélet pa
sikt & att solvarme ska sté pa egna
ben och inte vara beroende av
statliga stod. Projektet kallas
Solklart - Solvérme.

- For att branschen ska na dit
krévs en férsdljning motsvarande
50 000-100 000 kvadratmeter
solféngaryta per &, siger Lars
Andrén, ordférandei SEAS.

| energimangd svarar det mot
20 till 40 GWh, davarje kvm
solféngare beraknas ge 400 kWh
per &r.

Det &r ett rejalt lyft som méste
till. Under sa gott som hela
1990-taet har férsdjningen legat
pamellan 10 000-15 000
kvadratmeter. For & 2000 hgjdes
siffran till

- Det krévs en &lig forsdjning av
50 000 till 1 00 000 kvadratmeter
solfangare for att

solvarmebr anschen ska kunna
st pa egna ben, menar Lars
Andrén.

17 000 kvadratmeter och for
2001 réknar Lars Andrén med att
rekordet p& 20 000 kvadratmeter
frén 1980 ska slés med bred
marginal.

- Det & inte bara kampanjen
Solklart - Solvéarme som medfér
en positiv utveckling utan &ven
den teknikupphandling av
solfangare for varmvatten som
snart & genomford.

Kampanjen bedriver
framfdorallt informationsoch
utbildningsverksamhet. Nyligen
har Sveriges samtliga
energirddgivare fatt en
genomgéng av dagens
solvarmeteknik. Nasta grupp pa
tur &r installatorer.

- WS Installatérerna ér en
valdigt viktig grupp for
solvarmebranschen att nd. For att
solvarme ska fungera pa ett
tillforlitligt sétt & en korrekt
installation nédvéandig. Men
gruppen &r viktig dven av ett
annat skél genom att de bidrar till
informationsspridning och aktivt

forsdljningsarbetetill
konsumenter.

Teknikupphandlingen av
solféngare syftar till att f&fram ett
férmonterat och standardiserat
system fér tappvarmvatten i
sméhus. Malsittningen &r att
kostnaden inte ska uppga till mer
an 16 000 kr+arbetskostnad, vilket
& 4000 till 6000 kr mer & en
konventionell 16sning.
Merkostnaden tjanas dain pa 3-5
& genom att solens strélar &r
gratis. Lésningen ar tankt att bland
annat kunna anvandas i smahus
med direktel.

Redan idag finns det dock
|6nsammatillampningar med
solvarme. Ett exempel &
utomhuspooler. Manga fabrikanter
av pooler levererar nyckelfardiga
|6sningar med solfangare.

-Andraténkbara
solvarmekunder &
campingplatser och idrottsarenor
med energibehov sommartid.
Intressant & ocksa varmelos

ningar i smahus som anvander en
kombination av biobrénslen och
solvérme med ackumulatortank.
Dessa kompletterar varandra
utmarkt. Kombinationsl 6sningar
finns idag men hér finns utrymme
for teknikforbéttringar och dkad
standardisering.

Racker da dessa &garder for

att branschen ska lyfta?

- Det & steg pa vagen. For ett rej
alt lyft krévs nog att storre
aktorer ger sigin i branschen. Det
kan géllariskkapitalbolag eller att
ett storre industriforetag ger sigin
och tillverkar och séljer
solfangare.

- Det & dock inte helt [&tt att
attrahera dessa foretag da
energipolitik genom &ren har
visat sig vara foranderlig. Det
krévs stabila regler for att
solvarmeforsaljningen ska
utvecklasi den takt som staten
och branschen dnskar.



